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LEURS ATTENTES

LA SIMPLIFICATION GRACE AU DIGITAL
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LATTENTE N°1: la plus importante
utiliser les données du dossier client pour

automatiser les démarches et formalités

UNE EXPERIENCE PLUS PERSONNALISEE
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Pouvoir compter sur un Réaliser toutes les opérations
conseiller «en chair et en os» de maniere dématérialisée

QUE LES BANQUES ET ASSURANCES S’INSPIRENT DES LEADERS DU DIGITAL
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